GLOBAL SALGSDIREKTYR

MED SOLID ERFARING INDENFOR TEKNISK SALG



HB PRODUCTS

HB PRODUCTS ER EN INTERNATIONALT ORIENTERET VIRKSOMHED, DER ER KENDE-
TEGNET VED EN RAKKE UNIKKE PATENTEREDE PRODUKTER, EN STARK TRADITION FOR
PRODUKTUDVIKLING, PASSIONEREDE MEDARBEJDERE OG ET KAMPE POTENTIALE.

OM VIRKSOMHEDEN

HB Products er en veletableret og gkonomisk sund virksomhed, der har
stdet bag udvikling, produktion og salg af hgjteknologiske sensorer til kale-
industrien i mere end 20 ér. Virksomheden, der ligger tset p& motorvejen
syd for Arhus, er markedsledende og har 33 distributarer, der deekker 63

lande. 80 % af omsaetningen kommer fra eksport.

Vi har i dag 20 engagerede og hgjt kvalificerede medarbejdere - vores

maske steerkeste kort. Vi arbejder ud fra et gnske om at sikre medar-
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bejderne gode trygge rammer og give dem mulighed for at udvikle og dyg-
tiggare sig. Vi har fokus pa trivsel og pa at tilgodese en sund arbejdskultur i

et uhgijtideligt arbejdsmilja.

en vaekst i omsaetning pé 20 % og fremstar klar og gearet til veekst og fort-
Hos HB Products er vi drevet af en passion om proaktivt at udvikle tekniske o i ) i .
sat udvikling. Vi er godt i gang med at udvide vores domicil med ny salgs-

lzsninger, der optimere kgleindustrien. Vi er ambitigse og arbejder ud fra . o
g P g ) afdeling pa 500 m2.

en klar og veldefineret strategi - 2021 vaekstplan er udteenkt i teet sparring

mellem ledelsen og en velfungerende bestyrelse. HB Products oplever i ar Se produktvideo



http://www.hbproducts.dk/da/

STILLINGEN

DU VIL MED REFERENCE TIL VIRKSOMHEDENS CEO STA | SPIDSEN FOR DEN FORRETNINGS-
MASSIGE UDVIKLING OG VAKST, OG SAMMEN MED DET RESTERENDE SALGSTEAM INDFRI
AMBITI@SE VAKSTMAL OG L@FTE HB PRODUCTS TIL NYE HZJDER.

SALGSSTRATEGI

Du bliver en vigtig del af den fremtidige udvikling af HB Products salgs-
strategi i sparring med ledelse og bestyrelse, og det forventes, at du pro-
aktivt er med til at sikre det bedst teenkelige beslutningsgrundlag. Det er

saledes dig, der har fingeren pa pulsen i forhold til tendenser i markedet.

SALGSLEDELSE

Du far ansvar for ledelse af et velfungerende salgsteam pa tre personer,
og gar med smittende entusiasme forrest, og far det bedste frem i teamet
som helhed. Ogsé internationalt er du en synlig og beslutsom leder,
der sikrer hgj performance hos agenter og samarbejdspartnere. Du er

selvfglgelig budgetansvarlig for hele salgsorganisationen.

STRATEGISK SALG

Du far ansvar for udvidelse og optimering af eksisterende markeder samt
opbygning af nye salgsafdelinger i bl.a. USA og Asien. Du bliver sammen
med vores CEO virksomhedens ansigt udadtil, og du skal personligt vare-
tage kontakten til en raekke udvalgte strategiske kunder og samarbejds-

partnere med henblik pa salg af vores unikke og patenterede produkter.

MARKETING
Du bliver marketingansvarlig, analyserer markedet, teenker branding,
seetter retning, og koordinerer indsatsen internt i huset samt med

eksterne samarbejdspartnere.




DIN PROFIL

VIKIGGER EFTERHELHEDEN | DEN PERSON, SOM VI LEDER EFTER - EN BLANDING
AF STARKE FAGLIGE KOMPETENCER OG DE RETTE MENNESKELIGE EGENSKABER.

FAGLIG PROFIL MENNESKELIG PROFIL

Teknisk uddannelse som eksempelvis maskinmester eller ingenigr
Mindst 5 ars erfaring med ansvar for internationalt teknisk salg
- ideelt fra branchebeslaegtet mindre virksomhed

Bred teknisk indsigt eventuelt med viden indenfor kgl
Ledelseserfaring og flair for mennesker

Generel forretnings- og gkonomiforstaelse

God IT-forstaelse herunder brug af crm

Kommunikerer flydende pa dansk og engelsk

Steerke analytiske evner

Max. 1times kgrsel til HB Products (firmabil stilles til radighed)
Fleksibel vedrgrende arbejdstider/-maengde, der er tale om en

+37 timers stilling

Afklaret (selv/familie) omkring at stillingen betyder +60 rejsedage om aret

Du er fagligt ambitigs og motiveres af at skabe resultater — bade
selvsteendigt og sammen med andre. Du trives i et dynamisk og
innovativt hgjteknologisk miljg med klare malsaetninger om vaekst
ogudvikling. Du er udadvendst, har et steerkt personligt drive, trives
godt i internationale sammenhaenge og har forstaelse for kultur-
forskelle og forskellige mader at kommunikere pa. Du forstar at
lytte, er forhandlingsvant og god til at seette dig ind i kundernes
behov. Du er samtidig handlekraftig og god til at f& handlen i hus.
Pa hjemmebanen er du naervaerende og mgder dine medarbej-
dere med tillid. Du har en naturlig evne til at samle folk og til at
skabe begejstring for en feelles indsats. Du har et godt overblik og

bruger kun tid pa veesentlige detaljer.




VI ONSKER AT SIKRE DET HELT RIGTIGE MATCH, OG DET RIGTIGE MATCH
GAR SOM BEKENDT BEGGE VEJE. PASSER DU TIL OS OG VI TIL DIG?

NEXT STEP
Rekrutteringsprocessen gennemfares i samarbejde med blue search & selection, som du kan be-

tragte som din fortrolige sparringspartner. Det er direktar og konsulent Gustav Wenneberg, der vare-

tager den indledende fase, herunder dialog med og valg af kandidater til samtale. Har du spgrgsmal

til processen, sé kontakt Gustav Wenneberg pé 27642727. Spargsmal af strategisk karakter gemmes
venligst til et eventuelt kommende mgde. Vi gleeder os til at modtage din ansggning og cv mrk. "HBP
- Salgsdirektgr” pa gw@bluesearch.dk. Du giver med din henvendelse samtidig tilladelse til at videre-

sende din ansggning til virksomheden. Samtaler afholdes Igbende. @nsket opstart er snarest muligt.



mailto:gw%40bluesearch.dk?subject=

